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KOMERCYJNE PROJEKTY REWITALIZACYJNE

– FINANSOWANIE W RAMACH INICJATYWY JESSICA
Katowice, 1 marca 2012. r., Gdańsk, 14 marca 2012 r.

PROGRAM SZKOLENIA

10.00 – 11.30 Rewitalizacja jako atrakcyjny obszar komercjalizacji

· Rola programu Jessica dla podniesienia atrakcyjności obszarów poprzemysłowych oraz społeczny aspekt takich działań.

· Rola samorządów lokalnych w przygotowaniu podstaw do realizacji takich projektów.

· Omówienie wybranych europejskich przykładów rewitalizacji obszarów miejskich. 

· Modelowy program inwestycyjny /kroki, zasady, przepisy wykonawcze/.

· W jakie projekty warto inwestować ze szczególnym uwzględnieniem projektów z otoczenia małego biznesu.

· Jak dobrze przygotować miejski projekt turystyczny – gdzie szukać inspiracji?                                                                                   

· Programy wspierające otoczenie kultury ze szczególnym uwzględnieniem multimedialnych bibliotek i centrów informacji.

· Nowoczesne inkubatory przedsiębiorczości – jak zrobić z tego projekt komercyjny na przykładzie obiektów poprzemysłowych.

· Inne podejście do projektów multimedialnych parków wodnych i centrów sportowych.

11.30 – 11.45 Przerwa na kawę

11.45 – 13.15 Zasady finansowania projektów w ramach Inicjatywy Jessica

· Definicja Funduszu Rozwoju Obszarów Miejskich

· Rodzaje projektów preferowanych w ramach Inicjatywy Jessica

· Podmioty uprawnione do ubiegania się o preferencyjny kredyt

· Preferencyjne oprocentowanie jako dotacja – zasady udzielania pożyczek

· Katalog wydatków kwalifikowanych

· Harmonogram realizacji projektu

· Procedura przygotowania dokumentacji aplikacyjnej – warunki formalne

13.15 – 14.00 Lunch

14.00 – 15.00 Studium wykonalności projektu – case study

· Opis projektu
· Analiza marketingowa

· Nakłady inwestycyjne

· Plan finansowy

· Analiza opłacalności, ekonomiczna oraz ocena ryzyka

· Ocena społecznych kosztów i korzyści projektu

· Przedstawienie wiarygodnych prognoz sprzedaży

15.00 – 15.30 Pytania do ekspertów, dyskusja, konsultacje indywidualne 

INFORMACJE ORGANIZACYJNE
Koszt udziału w szkoleniu:  390 zł + VAT 23% lub zw. z VAT
W cenę szkolenia wliczone są: uczestnictwo, materiały szkoleniowe, indywidualne konsultacje 
z ekspertami, lunch, serwis kawowy.

Zgłoszenia i informacje: Katarzyna Jaślar, Balance Education, 
tel. 600 955 407, tel. 12 380 84 80, fax 12 350 47 32, e-mail: k.jaslar@balanceeducation.pl[image: image1.png]
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Organizator:    Balance Education, www.balanceeducation.pl

Partnerzy: 
Kancelaria Doradztwa Gospodarczego Cieślak & Kordasiewicz, www.kdg.waw.pl
HOSTEA, www.hostea.pl
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